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1. 기업 개요 

 

직방은 2010 년에 설립되어 국내 최초 전월세 정보 플랫폼인 ‘채널 브리즈(CH. BREEZE)’로 시작해 

2012 년부터 부동산 분야 최초로 모바일 플랫폼 및 웹사이트를 통해 부동산 거래 정보 및 방법을 

제공하는 서비스인 ‘직방’을 출시했습니다. 원룸, 빌라 및 오피스텔부터 전국 아파트를 망라하는 

서비스를 제공 중이며, 2021 년에는 온택트파트너스를 출시하며 중개, 입주 케어, 홈 IoT 등 종합 

주거 서비스 플랫폼으로 확장하고 있는 국내 최대 규모의 프롭테크(Prop Tech)* 기업입니다. 

 

*프롭테크(Prop Tech): 부동산(Property)과 기술(Technology)을 결합한 용어로, 부동산 거래와 건설, 

인테리어 등 다양한 부동산 분야에 인공지능(AI), VR, 빅데이터, 블록체인 등 최신 기술을 결합한 

부동산 서비스를 의미함 

 

 
 

-  투자 유치 내역: 총 투자 유치금액 약 3,735 억원 

 

직방은 2011 년 8 월에 프리 A 투자에서 포스코기술투자 등으로부터 15 억원을 투자받았고, 

2014 년 6 월 및 8 월에 두 번에 걸친 시리즈 A 투자에서 각각 스톤브릿지벤처스, 알토스벤처스 

등으로부터 30 억원씩을 확보했습니다. 2015 년 3 월에는 시리즈 B 투자에서 
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에이티넘인베스트먼트로부터 210 억원을, 같은 해인 12 월에는 시리즈 C 투자에서 

골드만삭스피아로부터 380 억원을, 4 년 후인 2019 년 6 월에는 시리즈 D 투자에서 알토스벤처스 

등으로부터 1,600 억원, 2022 년 6 월에는 총 두차례에 걸쳐 신한벤처투자, 블랙펄벤처스로부터 

100 억원 및 350 억원을 투자 유치한데 이어, 6 월에 또다시 시리즈 E 투자에서 한국산업은행 

등으로부터 1,020 억원을 확보했습니다. 

  

이로써 직방이 지금까지 유치한 총 투자금액은 약 3,735 억원으로, 가장 최근 투자 유치 당시 

기업가치는 2 조 5,000 억원으로 평가받았습니다. 직방은 프롭테크 분야 최초 유니콘 기업입니다.  

 

 
출처: 로아인텔리전스 

 

2. 사업 현황 

 

중개사무소에서 부동산 정보를 구하는 게 익숙하지 않았던 20 대 및 30 대 젊은 세대의 니즈를 

충족시킨 덕분에 부동산 O2O 서비스는 시장에 빠르게 정착했습니다. 직방은 국내 대표적인 

부동산 중개 앱 서비스로 시장점유율이 업계 1 위를 차지하고 있으며, 업계최초로 유니콘에 

등극했습니다. 큰 규모의 돈이 거래되는 만큼, 복잡하고 어렵게 느껴지던 부동산 거래를 온라인을 

접목해 보다 쉽게 정보를 얻고 거래할 수 있는 시장을 개척하며, 폭발적인 성장세를 

이어왔습니다. 
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2020 년 기준 직방 시장점유율 

 
출처: 직방 

 

임대인과 임차인 모두가 모든 정보를 균일하게 얻을 수 있도록 도와주고 소비자를 부동산 

생태계의 플레이어로 만드는 것이 직방의 목표로, 1~2 인 가구를 주요 타깃으로 삼고 있습니다. 

전·월세 정보를 집중 제공하고, 한국감정원(부동산 가격 앱 연동) 및 SKT(T 전화 API 연동) 등과 

업무제휴, 유명 연예인을 활용한 공격적인 마케팅 등을 펼치고 있습니다. 

 

하지만, 현재 부동산 시장 역시 금리 인상, 유동성 회수, 경제 위축 등 대외 경제 여건이 

악화되면서 주택매매거래 시장이 10 년 전 수준으로 위축된 것으로 조사되는 등 직방은 몇 해 

전부터 정체기를 맞이했습니다. 이와 같은 거래시장 위축은 2019 년 상반기에도 발생했지만, 그 

당시에는 정부의 규제 강화 등의 정책효과로 인한 일시적인 현상이었으나, 이번 매매시장위축은 

대외적 영향에 따른 것인 만큼 당분간 위축된 거래시장 분위기가 지속될 것으로 전망됩니다. 

시장 폭등이 있었던 수도권과 아파트 시장에서 급격한 위축이 발생하고, 그 여파가 아파트 외 

주택시장 및 지방으로 확산되는 중으로, 전방향적인 침체 확산이 예상됩니다. 

  

직방 자료에 따르면, 2022 년 상반기 전국 주택매매거래 총액이 84 조 9,000 억원으로 100 조원을 

하회하는 것으로 나타났습니다. 주택매매거래 총액이 100 조원 아래로 떨어진 것은 2019 년 

상반기의 84 조 3,000 억원 이후 처음으로 역대 반기 최고거래액을 기록한 2020 년 하반기 201 조 

4,000 억원과 비교했을 때, 57.8% 감소한 수치입니다. 

  

특히 2022 년 상반기에 전국 아파트 매매거래 총액은 48 조 3,000 억원으로 10 년 전인 2012 년 

하반기 44 조 9,000 억원을 기록한 이후 가장 낮은 수치를 기록했습니다. 이는, 가장 거래액이 
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많았던 2020 년 하반기 152 조 7,000 억원과 비교하면, 68.4% 감소했고, 2021 년 하반기 86 조 

3,000 억원에 비해서는 44% 줄어들었습니다.  

 

또한, 2021 년 월간활성사용자(MAU)수는 286 만명에서 2022 년에는 290 만명으로 고작 1% 미만의 

성장률을 기록했으며, 집토스, 다원중개 등 중개 플랫폼 업체들과 공유오피스인 패스트파이브, 

인테리어 오늘의 집, 상업용 부동산 거래 플랫폼인 알스퀘어 등의 경쟁 업체들이 지속적으로 

성장하며 직방의 성장에 부정적인 영향을 미친 것으로 분석됩니다. 

 

- 성장전략: 인수합병과 사업다각화 

 

직방은 이러한 정체기를 극복하고 새로운 성장 동력을 찾기 위해 공격적인 인수합병을 

체결하는중으로, 플랫폼 사업에서 주거 관련 서비스 전반에 걸쳐 사업 영역을 확장하고 있습니다. 

지난해에는 산업은행 등으로부터 약 1,000 억원 규모의 투자 유치에 성공하며 다시 성장에 박차를 

가하는 중입니다. 

  

2018 년 4 월에는 아파트 실거래 시세 정보 서비스 업체인 ‘호갱노노’의 지분 100%를 약 

230억원에 인수했으며, 상업용 부동산 중개 플랫폼인 ‘디스코’에도 3억원을 투자하며 지분 33%를 

확보했습니다. 2019 년에는 소셜하우징 기업인 ‘셰어하우스 우주’, 상업용 부동산 플랫폼 기업인 

‘슈가힐(네모)’를 인수했으며, 2020 년에는 청소서비스인 ‘호텔리브’를 운영하는 이웃벤처와 2022 년 

초에는 아파트 관리 서비스를 제공하는 ‘모빌’을 카카오페이로부터 인수했고, 이외에도 

인공지능(AI) 기반의 건축설계업체인 ‘스페이스워크’, 가상현실(VR) 기반의 스타트업 ‘큐픽스’에도 

투자한 바 있습니다. 또한, 2022 년 7 월에는 도어락, 월패드 등을 제조하는 삼성 SDS 홈 IoT 

사업부를 인수하며, 대형 M&A 를 마무리했습니다. 

 

 
출처: 직방 (로아인텔리전스 재가공) 

 

삼성 SDS 의 홈 IoT 사업은 아파트 벽면에 설치하는 월패드, 디지털 도어락이 주요 제품으로, 

삼성 SDS가 영위하던 사업중 유일한 B2C 사업입니다. 국내 스마트홈 시장 1위로 해외 16 개국에 

수출하고 있는 덩치가 큰 비즈니스인데, 직방 측은 직방의 주거 콘텐츠와 삼성 SDS 홈 IoT 
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하드웨어를 결합해 스마트홈 시장에서 혁신을 일으켜, 국내 부동산 거래를 넘어 세계적인 종합 

프롭테크 기업으로 거듭나겠다는 비전을 밝혔습니다.  

 

이와같이 직방은 임대관리, 부동산 실거래가 정보, 벤처 투자, 청소 서비스 등 부동산과 연계된 

다양한 기업들을 인수하면서 프롭테크의 강자 자리를 유지하고, 새로운 영역으로 확장하여 성장 

동력을 찾기 위해 노력 중입니다. 향후 인수한 기업들의 시너지 효과를 기대할 수 있을 것으로 

전망됩니다. 

 

또한, 직방은 2019 년까지 공인중개사들에 판매하는 배너 광고 수익이 유일한 수익 모델로, 

수익화의 한계에 부딪친 바 있으나, 2021 년 6 월에 ‘온택트파트너스’를 시작하며 수익 다각화에 

주목했습니다. 이는, 화상통화, VR 매물 확인과 같은 정보기술(IT)을 접목한 비대면 중개 매매 

플랫폼으로 부동산 거래가 성사되면 직방의 중개법인 자회사 온택트파트너스와 중개사가 

계약서에 공동 날인하고, 거래 수수료를 절반씩 나눠 갖는 사업 모델입니다. 광고를 넘어 

‘중개’까지 사업 범위를 확장했습니다. 

 

 

3. 주요 서비스 및 성과 추이 

 

1) 주요 서비스 

 

직방은 '직접 찍은 방 사진'의 줄임말로 직접 찍은 매물 사진 5 장 이상을 올리는 것을 원칙으로 

원룸과 오피스텔 서비스를 시작했습니다. 2016 년에 아파트단지 서비스를 시작하면서 종합 부동산 

정보 제공 플랫폼이라는 타이틀이 생겼고, 2018 년에는 신축 분양 서비스를 출시하며 분양 단지에 

대한 정보를 아파트 단지 정보에 추가했습니다. 이용자들이 관심있는 분양 지역에 대한 정보를 

실시간으로 받아볼 수 있는 '분양 알림 서비스'도 제공하고 있습니다. 
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출처: 직방 

 

- 모바일 모델하우스 등 비대면 서비스 

 

로우테크 산업으로 여겨졌던 부동산 산업에 기술이 접목되어 프롭테크로 진화하고 있는데, 직방 

역시 3D VR 기술을 접목한 'VR 홈투어 서비스'를 출시하며 2D 이미지로만 제공되던 매물의 내부 

모습을 VR 영상으로 보여주는 서비스를 제공 중입니다.  

 

자신이 원하는 지역을 검색하면 여러가지 정보를 한눈에 볼수 있게 구성되어 있습니다. 필터를 

클릭하면 거래유형, 매매가, 구조, 주차옵션 등을 설정 해서 볼수 있습니다. 직방 홈페이지로 

들어가면 VR 로 볼수 있는데, 자신이 원하는 매물을 선택후 들어가면 VR, 평면도, 단지전경 등의 

옵션을 볼수 있습니다. VR 을 클릭 하면 집안 전경을 전부 구석구석 볼수 있기 때문에 이용자가 

원하는 구조인지 확인할 수 있습니다. 

 

아파트 실내 3D 뷰 
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출처: 직방 

 

2019 년에는 '모바일 모델하우스'를 출시했는데, 이를 통해 분양 일정, 분양가, 호재 정보, 주변 

입지 특성 뿐 아니라 전문가 분석 등을 앱 하나로 확인할 수 있습니다. VR 과 CG 등을 활용해 

견본주택에 방문하지 않아도 원하는 정보를 얻을수 있는 서비스로, 일반적인 사이버 

모델하우스가 실물 견본주택을 건립한 뒤 이를 토대로 구성하는 것이라면, 모바일 모델하우스는 

3 차원 CG와 VR, 드론 촬영 등을 통해 실제 모습을 구현하는데 초점을 두었습니다.  

 

아파트 서비스가 시작되고나서부터는 부동산 빅데이터 분석 기술을 이용하여 주민등록상 거주자 

정보를 분석하고 시간에 따른 인구 이동을 시각화해 보여주는 '인구흐름정보' 서비스도 

출시했습니다. 

 

- 허위매물아웃연구소 

 

직방은 '신뢰할 수 있는 정보'를 제공하는 데 목표를 두고 불량 매물에 대한 해법도 제공하기위해 

적극 노력하는 중으로, 신뢰감 확보를 위해 허위매물아웃연구소를 설립하며, 기존 허위매물을 



 

  9 

 

사례별로 분석해 패턴을 연구하고, 직방 내 축적된 빅데이터를 활용해 의심 매물을 추출해 

검증하는 서비스를 제공 중입니다. 

 

 
출처: 직방 

 

직방에서 봤으나, 실제 매물이 없다거나, 보고 간 가격보다 비싸다는 등 이용자가 오인할만한 

거짓, 과장 광고를 근절하기 위해 직방은 안심운영정책을 위반한 회원 공인중개사에게 패널티를 

주고, 3회 이상 누적되면 직방 서비스를 1 년간 이용할 수 없게하는 정책을 시행 중에 있습니다. 

 

매물을 문의한 이용자에게 연락해 진위 여부를 확인하는 '고객안심콜' 등을 운영 중이며, 이미 

피해를 본 이용자는 헛걸음보상제로 구제하고 있습니다. 해당 프로젝트 시행은 허위매물 감소 

효과로 이어졌는데 2019 년 5 월 83%였던 직방 매물 신뢰도는 2019 년 10 월 93%대로 올라갔고, 

허위매물로 간주되는 매물의 비율도 16%에서 6%로 떨어졌습니다.  

 

2) 사업성과추이 

 

- 월 이용자 추이 

 

직방의 월간 앱 방문객(MAU)은 2018년에 104만명, 2019년에 171만명에서 2020년에는 144만명, 

2021 년에는 286 만명, 2022 년 290 만명을 기록하며 지난해 1% 미만 성장률로 성장세가 주춤한 

모습을 보이고 있습니다. 
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출처: 로아인텔리전스 (다수 기사 자료 재가공) 

*단위는 만임 

 

-  누적 앱 다운로드 수 추이 

 

직방에 따르면, 직방의 누적 다운로드 수는 2013 년 100 만 건에서 2014 년에는 500 만 건, 

2015 년에는 1,000 만 건으로 각각 400% 및 100% 증가하며 폭발적인 성장세를 보였으나, 

2016 년에 1,500 만 건, 2017 년 2,000 만 건, 2018 년 2,400 만 건, 2019 년 2,800 만 건, 2020 년 

3,000 만 건으로 성장률이 점차 둔화되는 모습입니다. 
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출처: 로아인텔리전스 (다수 기사 자료 재가공) 

*단위는 만 건이며 천 건에서 반올림하였음 

 

3) 재무제표 분석  

 

- 총 거래액, 매출액, 영업이익 추이   

 

직방은 2017년 상반기에 129조원에서 2018년 상반기에 122조원, 2019년 상반기 84조원, 2020년 

181 조원, 2021 년 165 조원, 2022 년에는 85 조원을 기록하며, 국내 부동산 정책의 영향으로 

하락했던 2019 년 수준으로 하락하며 거래가 침체되었습니다. 
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출처: 로아인텔리전스 (직방 자료 재가공) 

*기간은 상반기 기준이고, 단위는 조 원이며 천억 원에서 반올림하였음 

 

직방은 2021 년 기준 매출이 전년동기대비 21.97% 증가한 558 억원을 기록하며, 지난 3 년간의 

지지부진한 실적에서 벗어났습니다. 이전에는 허위 매물을 올린 유료 회원 중개사들을 대거 

퇴출하면서 주요 수익처인 광고 수수료 수입이 정체됐기 때문에 저조한 성장률을 기록했으나, 

2021 년에는 플랫폼 부문이 7% 성장하고, 모바일 모델하우스 사업이 확대되면서 매출액 증가로 

이어진 것으로 분석됩니다. 직방의 매출액은 2018 년 414 억 6,000 만원, 2019 년 415 억 1,000 만원, 

2020 년에는 458 억 2,000 만원을 기록하며 미미한 성장률을 기록한 바 있습니다. 

 

 
출처: 로아인텔리전스 (직방 다트 공시 자료 재가공) 

*단위는 만 원이며 천 원에서 반올림하였음 

 



 

  13 

 

한편, 매출 규모는 커졌지만, 영업이익은 오히려 악화되며 영업손실액이 82 억 3,000 만원, 

당기순손실은 129 억 5,000 만원을 기록하며 각각 적자 전환했습니다. 직방은 2019 년 기준 -

42 억원의 적자를 기록했으나, 2020 년에 241 억원에 달하던 광고 선전비를 176 억원으로 줄이며 

영업이익이 38 억원을 기록하며 흑자 전환에 성공한 바 있습니다. 하지만, 1 년만에 광고선전비가 

다시 245 억원으로 증가한 것이 영업손실에 악영향을 미치며 적자로 돌아선 것으로 분석됩니다. 

 

이 외에도, 투자 확대 및 인력 충원에 따른 복리후생비 증가 역시 주요 영향을 미친 것으로 

분석됩니다. 영업비용인 판매비와 관리비가 급증하면서 수익성은 악화되었으며, IT 기술 확대와 

인력 증가를 배경으로 급여, 경상연구개발비가 전년대비 각각 27% 및 93% 증가했습니다. 직방은 

2021 년 IT 인력 초봉을 8,000 만원 수준으로 높이고 대규모 채용을 실시한 바 있습니다. 광고비도 

전년대비 40% 급증했습니다. 이와관련 직방 측은 신사업 운영을 위해 투입된 자금 및 인력 

충원에 따른 지출 때문에 일시적으로 손실이 커진 것이라고 설명했습니다.  

 

2021 년 기준 직방의 장기투자증권 손상차손액**은 54 억원에 달했는데, 이는 당기손이익에 바로 

반영되어 즉각적인 영향을 미쳤을 것으로 분석됩니다. 부채는 881 억 3,544 만원으로 140 억 

2,362 만원이었던 전년대비 528% 증가했으며, 자본금은 1,482 억 6,388 만원으로 1,605 만 

6,164 만원으로 전년대비 7.6% 감소했습니다. 

 

**손상차손이란? 투자 혹은 인수한 회사의 가치나 수익성이 떨어져 본전 회수가 어렵다고 

판단되는 경우 이를 비용으로 처리하며 발생되는 항목 
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출처: 로아인텔리전스 (직방 다트 공시 자료 재가공) 

*단위는 만 원이며 천 원에서 반올림하였음 

 

일각에서는 직방의 당기순손실 증가의 이유중 하나로 자회사 혹은 관계사들을 향한 공격적인 

투자 행보가 영향을 미쳤을 것으로 분석하기도 했는데, 직방은 현재 자회사로 아파트 실거래 

시세 정보 서비스 업체인 ‘호갱노노’를 비롯해 청소서비스 ‘호텔리브’를 운영하는 이웃벤처, 

아파트 관리서비스를 제공하는 ‘모빌’ 등을 인수했으며, 이 외에도 인공지능 기반 건축설계 

업체인 ‘스페이스워크’와 가상현실 기반 스타트업인 ‘큐빅스’에 투자를 진행한 바 있습니다.  

 

 

4. 총평 

 

1)  경쟁 업체 현황 
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빅데이터 분석 기업인 TDI 에 따르면, 2023 년 1 월 기준 안드로이드 부동산앱 설치수가 직방이 

636 만대로 가장 많았으며, 청약홈이 353 만대로 뒤를 이었고, 다방이 349 만대, 직방이 인수한 

호갱노노가 348 만대, 네이버 부동산이 238 만대를 기록했습니다.  

 

- 다방 

 
다방은 2013 년 7 월 출시되어 1-2 인 가구를 집중 공략한 부동산 중개 플랫폼으로, 부동산앱 부문 

시장점유율 2 위를 차지하고 있습니다. 2019 년 기준 한달간 허위매물 신고 건수는 133 건으로 

전체에서 8.8% 수준을 기록했으며, 2021 년 2 월 기준 누적 다운로드 수는 1,800 만명이며 월간 
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활성 이용자(MAU) 수는 106 만명을 기록했습니다. 지난 2016 년 기준 매출액 78 억 7,056 만원에서 

3 년만인 2019 년에 290 억 2,483 만원을 기록하며 3 배 이상 상승 기조를 이어가고 있으며, 

영업이익 역시 2018 년 및 2019 년 흑자 전환하면서 다방과의 경쟁력이 더욱 커지는 모습입니다. 

 

VR 기술을 활용한 '360도 매물보기', 다방페이, 다방스코어 등 경쟁 업체들 대비 빠르게 신기술을 

도입하며 차발화 전력을 채택하여 가파르게 성장했습니다. 비대면으로 부동산 계약을 할 수 있는 

전자계약 서비스 ‘다방싸인’ 서비스도 출시했는데, 이는 간편 본인인증만 거치면 계약서에 

비대면으로 서명할 수 있는 시스템으로, 매물 탐색부터 계약에 이르기까지 원스톱서비스를 제공 

중입니다. 

 

- 네이버 부동산 

 
 

주요 타겟은 3040 으로, 네이버 자체 서비스인 로드뷰 확인 및 콘텐츠가 다양하다는 특징이 

있습니다. 2012 년에 미래에셋그룹 부동산 114 와의 협력으로 시작했으며, 2020 년 기준 MAU 가 

72 만명으로 코로나 발생 전인 2019 년 대비 30% 성장률을 기록했습니다. 국내 1 위의 포털 

사이트 네이버에서 운영하는 만큼 가장 많은 매물 정보, 시세 현황, 부동산 관련 뉴스와 분양 

정보 등 방대한 데이터를 보유하고 있습니다. 주거 매물뿐만 아니라 상가/업무 건물의 매매 

정보를 확인하고자 하는 개인 거래자와 부동산 업계 전문가들이 두루 사용합니다. 

 

룸/오피스텔 임대 매물 거래가 앱의 주력 서비스인 직방 및 다방과는 다르게 네이버 부동산은 

아파트 등 건축물 매매 및 부동산 투자나 청약 정보를 중심으로 서비스하고 있으며, 부동산 

업계의 전문가나 공인중개사를 포함하여 최근에는 자산관리 측면에서 지속적으로 부동산 매물을 

확인하고 거래하는 개인 사용자도 증가한 것으로 조사되었습니다. 상대적으로 경제적 여유가 

있는 30~40 대 이상의 이용자들이 부동산을 매매하거나 재테크의 수단으로 이용하기 위해 해당 

앱을 더 많이 사용하고 있습니다. 
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출처: TDI 

 

2) 향후 전망 

 

일각에서는 직방이 외형 확장에만 주목해 무리하게 인수합병을 진행한 것 아니냐는 우려의 

목소리가 존재하는 중으로, 예로 가장 최근 인수한 삼성 SDS 홈 IoT 사업부와 관련해서는 직방의 

본업인 온라인 주택 중개업과 소프트웨어보다는 하드웨어 사업에 가까운 홈 IoT 사업이 어떠한 

시너지 효과를 만들 수 있을 것인가에 대한 의문들이 제기되고 있는 상황입니다. 

 

또한, 향후에도 대규모 투자가 지속될 경우, 보유 현금이 빠르게 소진될 가능성이 있으며, 

기존·신규 사업 부진에 따라 수익성이 둔화될 경우 부채비율이 증가하거나 현금흐름이 감소할 수 

있다는 점에 주의해야 할 것으로 분석됩니다. 결국 직방이 그간 인수한 기업들과 어떠한 시너지 

효과를 만들수 있을지가 직방의 성패를 좌우할 것으로 전망되는 가운데, 직방이 계속해서 

인수합병을 이어갈 것인지, 새로운 성장 동력 발굴에 성공해 성장세를 계속해서 이어나갈 수 

있을 것인지 지켜봐야겠습니다.  
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5. 참고자료 

 
• 몸집은 커졌지만 내실은 아직, 공인중개사협회 반발까지…직방, '성장 정체기' 맞았나 

(22.05) 

• M&A 로 몸집 불린 직방, IPO는 숨 고르기 (22.08) 

• 직방, 지난해 적자 전환....매출액 558 억, 전년비 21.9%↑ (22.04) 

• 직방, 뒷걸음질 치는 실적에 골목상권 침해 논란까지 '첩첩산중' (22.05) 

• “급매에 덜컥 계약한 당신, 호갱노노는 확인하셨나요?” (20.04) 

• 직방·카카오 '부동산 정보 서비스' 손잡았다 (18.04) 

• 직방, 2019 실적 발표…매출 415 억원, 영업익 적자전환 (20.04) 

• 직방, 의식주에서 ‘주’ 책임지는 프롭테크 기업으로 날다 (21.12) 

• 직방 "올해 상반기 주택 매매거래액 총액 84.9 조…10 년 전 수준 위축" (22.08) 

• 직방, 삼성 SDS 홈 IoT 인수하며 부동산 넘어 스마트홈…시너지는 ‘글쎄’ (22.2) 

• 직방, 서비스 차별화로 경쟁사 '압도' (17.09) 

• [Special]똑똑해진 부동산, '플랫폼 진화' 뜨겁다 (21.08) 

• [O2O스타트업]3000 만명의 직방, 부동산에 '온택트'를 입히다 (20.05) 

• 내 집 마련, 부동산 투자도 모바일로! 부동산 앱 분석 (22.02) 

• 부동산앱 이용지수 보면 아파트값이 보인다..연이은 규제에도 3040 은 모바일 임장중 

(20.07) 

• [차세대 유니콘⑧ 직방] 프롭테크로 부동산 시장 게임 체인저 꿈꾸다 (20.07) 

• 직방, 스마트홈 시장 정조준…수익성 개선 노린다 (22.11) 

 

 

보고서 내용 관련 문의 -> support@roa.ai 

로아엔진 서비스 체험하기 -> www.roa.ai 


